Vender hoy no es mas dificil. viDJ
Es mas Complejo. CCCCCCCCCCCCCCCCCCCC

El mercado cambio:

* Los clientes investigan antes de comprar
* La competencia digital es brutal
* La confianza se construye online

Y la mayoria de las empresas siguen usando métodos de
hace 10 anos.



El verdadero problema Vi J

CONSULTORIA COMERCIAL

L.a mayoria de las empresas tienen 3 areas desconectadas:

> Marketing: Genera contenido
> Ventas: Espera clientes
> Direccion: Opera el negocio



El verdadero problema  wiDJ

CONSULTORIA COMERCIAL

El problema mo es el mercado; es la desconexion
operativa entre lo que se planea y la ejecucion
comercial, una falla que el Método EJE 360 resuelve
con estructura.



Las empresas no necesitan mas .
publicidkad: &% ey

Necesitan un EJE COMERCIAL.

Un sistema que conecte:

> Presencia digital
> (Generacion de prospectos
> Proceso de ventas

Cuando esto se alinea, la empresa deja de improvisar y
empieza a vender de forma sistematica.



;Queé es el Método EJE
Comercial?2 = = coovees

> Estrategia:Construccion de marca y presencia digital
> Juego (Traccion): Generacion constante de prospectos

> Ejecucion: Sistema profesional de ventas y seguimiento

No somos una agencia, somos una Direccion Comercial
estratégica para tu empresa



Los 3 pilares del. sistema  ,;nj
Estrategia

e Presencia digital: Para dejar de ser invisible.

e (Generacion de prospectos: Para parar el azar financiado.
e Proceso de ventas: Para que tu equipo deje de inventar
excusas.

Sin estrategia, el marketing es solo ruido. Con estrategia, cada
accion construye valor de marca.



Los 3 pilares c.lfel sistema  ,;nj
Traccion

Sistemas de prospeccion

e Campanias digitales: Se acab6 el azar financiado; trafico dirigido con logica

comercial, no con esperanza.
e Email marketing: Secuencias automatizadas que no ruegan atencion, convierten

prospectos.
e Redes sociales: Autoridad y posicionamiento para dejar de ser un fantasma en el

mercado.

El objetivo no es acumular "leads" imaginarios, sino construir un flujo constante y
predecible de prospectos. Sin un sistema que los filtre, sigues alimentando un embudo

roto.
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EJECUCION

Direccion comercial: Se acab¢ el liderazgo a ciegas; alguien tiene que poner las reglas
del juego y vigilar que la estructura no se caiga.

e Procesos de venta: Un camino l6gico y medible, no un libreto improvisado que depende
de la "inspiracion" del vendedor.

e Seguimiento: El cementerio de las ventas esta lleno de prospectos que murieron por falta
de disciplina y constancia.

e (Capacitacion: Seleccion natural. O se adaptan al sistema, o se convierten en una
anécdota.

Aqui es exactamente donde los prospectos dejan de ser una ilusion y se convierten en dinero
en la caja.



El proceso de intervencion
Método EJE Comercial 360

Diagnostico comercial completo
Arquitectura de identidad y posicionamiento
Desarrollo de presencia web estrategica
Activacion de sistemas de prospeccion
Definicion de objetivos comerciales

Plan estratégico de crecimiento
Seguimiento y coaching comercial

Direccion comercial externa
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;Qué obtienes con el Método \
EJ E ? OOOOOOOOO iA COMERCIAL

Flujo constante de prospectos
Sistema de ventas estructurado
Marca profesional y confiable
Equipo comercial dirigido
Activos digitales propios
Direccion comercial estratégica

No vendemos campanas. Construimos sistemas de ventas.
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;Por que es diferente? MDJ

CONSULTORIA COMERCIAL

La mayoria de agencias vende:

e Diseno
e Redes sociales
e Publicidad

El Método EJE Comercial construye: un sistema completo de
generacion y cierre de clientes.

Es la diferencia entre hacer marketing o tener una maquinaria
comercial.



¢, Tu empresa puede seguir improvisando i
ventas? MPJ

CONSULTORIA COMERCIAL

El Método EJE Comercial 360 convierte tu negocio en una:
MAQUINARIA DE GENERACION DE CLIENTES

Agenda tu sesion de Estrategia EJE: Analizaremos tu empresa para detectar
qué parte de tu maquinaria comercial esta frenando tus ventas.

Miguel Angel Jiménez Avalos

t, 442 369 2136

& www.mdjconsultoria.com



https://www.google.com/search?q=https://www.manosalawebqro.com

METODO EJE COMERCIAL
360
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Estrategia ® Traccion ¢ Cierre

e Convierte tu empresa en una maquinaria
constante de generacion de clientes

www.mdjconsultoria.com



http://www.manosalawebqro.com

